· اتفقنا مع جمعية تحفيظ القرءان بالمجمعة علي تفعيل الجروب بيننا و ارسال منتجات مقترحة ونرسل الفكرة بشكل مختصر واذا أعجبتهم مبدئياً نرسل لهم  pdf عنها. نحاول يكون علي الجروب حتي الكل يشارك معنا سواء pdf) - صور- تحليل - ......)
· اننا سنتعامل مع الجمعية والجامعة وهم يسعون للشهرة ومعرفة الناس بهم لذلك فالموافقة موجودة ومتاحة علي أي مشروع ، تطبيق أو فكرة موجود لها قالب جاهز نقدر نطبقها لهم بأسرع ما يمكن فالجامعة لديها القدرة على الدفع والجمعية يمكن ان توفر راعي بطرقهم الخاصة واذا ما وفرت لا نخسر شيء.
· المنتجات المذكورة لا تعني اولوية لها هي فقط للتسجيل اذا كان هناك استفسارات نعرف وضعها حتي نعرف نحدد أولويتها ونرسلها للعميل.
من المنتجات:
1- شراكة في التوظيف عن بعد لنطاق المجمعة كلها والأولوية لخريجات دور التحفيظ.
2- التدريب علي دليل الإجراءات وادارة الموقع و نقدر نستفيد منها في E-Task علي أن يكون الشرح مختصر وواضح ونبين لهم أن يكون لنا مبلغ ولهم مبلغ ونعتبرها نسبة بيننا وبينهم بعد استخراج مبلغ الوزارة.
3- برنامج احتياجات الاسر نبحث فيه عن فكرة تناسب تحفيظ القرءان ونعطيهم إياه بالإضافة الي فكرة كفالة طالب محدد بدون ذكر اسماء باستخدام كود بدون ما يذكر الشخص او معلومات عنه.
4- الباقة المتوازنة المرسومة علي الخريطة الذهنية سوف نرسلها لهم لكن أولويتها متأخرة الي ان نسلم لهم منتجين او ثلاثة تسويقية أو افكار ابداعية يمكن ان نرسل لهم باقة مدعومة بـ 50% وتحديد السعر لاحقاً مع المفوض بعمل العقد.
5- تم شرح تطبيق بر والديك وأعجبهم لذلك  فهو من الاشياء التي يمكن ان نضع لها اولوية في ارسالها لهم بتفاصيلها ، غالبا اذا ارسلنا تفاصيلها علي الجروب وأوشكنا علي الاتفاق معهم نرسل تصور للموضوع يتضمن المبلغ المطلوب وكيفية توفير شراكة أو نسبة واذا كان التسويق سيتم من خلالنا ام خلالهم.

· تم شرح تطبيق نحفظ القرءان للجمعية شبه انه اعجبهم لكن نرسله لهم مكتوب حتي يأخذوا قرار واضح.
· بالنسبة للتطبيقات غالبا سوف نعطيهم سعر جيد ومرتفع ونطلب منهم أن يسوقوا من خلال علاقاتهم واحتمال نتوصل معهم انهم يأخذوا 50% من القيمة والباقي لنا اذا كان السعر رفعناه رفع منطقي غير مبالغ فيه.
· بخصوص جامعة المجمعة اتفقنا ان  نبحث عن منتج مبهر للجامعة ولشركة خارجية يخدم المجتمع لذلك علينا مراجعة المنتجات المبهرة لدينا التي تخد المجتمع بغض النظر عن السعر نتوقع لها مشتريين الان.
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· فكرة متجر الهدايا:
· عبارة عن متجر الكتروني فيه يتبرع التجار بمنتجات نعرضها في المتجر ونسوف لها بطريقة عكسية ان تكون موجودة هدية من الجمعية في حدود 500 نقطة أو غيره فيسوق في حدود هذه النقاط ويكسب منها.
كما يمكن ان نتعامل مع الجهات المشاركة معنا وليس لها متجر الكتروني ونبيع لهم متجر الكتروني علي ان يكون للجمعية نسبة أما الجهات التي تملك متجر الكتروني نحاول ربطه بمتجرنا بحيث يشتري المستخدم من متجره عن طريق متجرنا فيكون لنا نسبة أو لهم تخفيض تستفيد منه الجمعية علي هيئة منتجات أو غيره.
**ملحوظة: عملية الربط موضوع مهم نفكر فيه برمجياً
· تسويقياً: يمكن العمل علي مسارين لاحقاً
الاول عن طريقنا مع الشركات الكبرى علي مستوي المملكة مع مراعاة ان لهم شروط معينة في المنتجات لابد ان يكون سهل استلامها اذا كان في مقرهم أو عام نفكر لها في حل لاحفاً.
الثاني عن طريقهم أن يكون لديهم مندوبين يقوموا بالعمل مع الشركات والتجار الموجودين في المجمعة ونسجلهم كقاعدة الكترونية وتكون الاستفادة لنا هي العمولات ولهم الشهرة في منطقتهم.
· ارسلوا لنا بعض منتجاتهم ومشاريعهم مع ملاحظات بسيطة علي الاتفاقات بيننا وبينهم.
المطلوب أن نعطيهم تصورنا بخصوص الادوات التسويقية أو اشياء تسهل لهم التسويق عموماً وهي تنحصر بين برنامج الكتروني- مسارات شفافة – تخصيص منتجات معينة مثل ( فيديو – وسائل نشر – انفوجراف وغيره من الوسائل).

· بخصوص مكاتب الجاليات هو مشروع يمكن أن نبدأ فيه لاحقاً بعد دعاه الخير اذا نجحنا فيه.

